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Unsere Beratungsfelder und Auszug Referenzen

Managementberatung fur die Energiewirtschaft
enervis ist einer der Marktflhrer fir Strommarktmodellierungen und modellgestiitzte Assetbewertung

Strommarkt

« Strommarktmodellierung
« Fundamentalmodell
Strompreise

- Dispatch & Wirtschaftlichkeit

Erneuerbare Energien

- Bewertung v. Windprojekten

« Marktwertanalysen,
Erlosgutachten

« Vermarktung von EE-Strom

‘“ Markt u. Regulierung

- Kapazitatsmarkte in
Stromerzeugung

- Regulierungsdesign im
Strom- und Gasmarkt
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Agenda

1. Kostenfaktoren im Uberblick

2. § 24 und Auswirkungen auf Betreiber und die Direktvermarktung

3. Marktwertdifferenzen — naturliche Effekte auf die Kostenentwicklung
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1. Bewertungsfaktoren im Uberblick



Kostenbetrachtung bei Direktvermarktung

AW Direktvermarktungs-
kosten

= Insbesondere:
g « Bilanzausgleich, Prognosequalitat
k  IT, Personal
©

Vom UNB =

n WEA S :

@ 5 * Relevante Differenzen

= - Einfluss auf Héhe der DV-Kosten

- Standort und Technologie

Vom DV
an WEA

T
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=
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» Projektdifferenzierung
« Weniger Pauschalpreise

Bundesweites
Windportfolio
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Einflussfaktoren auf die Kostenentwicklung - Uberblick
Positionen der Marktakteure bei der Direktvermarktung

e Marktwert-
differenzen

Personal, IT,

o Ertragsausfall
8§24

Vermarktungs-
risiken §24

=)

bewertet

Erlosdifferenzen
immer wichtiger

Kostenreduzierung,
CHEGPETE|EIG 8 Optim. im Portfolio

Derzeit wenig
bewusst, jedoch
immer relevanter

zunachst egal

kaum bewusst

zunehmend
bewusster

« Standort,
Technologie
Jhaturlich”

Belohnung /
Bestrafung

Meldedaten
Dampfung
durch DA und
|ID-Effekte

Dampfung
durch DA und
|D-Effekte
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2. § 24 und Auswirkungen auf Betreiber und die
Direktvermarktung



$24 Studien: BWE und Fraunhofer ISI fiir das BMWi

Abschatzung (ohne Modellierung) anhand Residuallastkurven fur die Plattform Strommarkt

Vergleich 6-h-Blécke BWE/EB vs. IS Aktuelle Situation:

000 ——————————— * ca. 40 h an 6h-Blocken aus DA-Markt; ca.
1.800 ISE: nur fir einzelne Stltzjahre, keine 2% Ertragsverlust (bei Volllast)
500 durchgéangigen Simulationsberechnungen + - Nach Szenarien Verluste von bis zu 50%
1.400 moglich
1.200 4 » Gleichzeitige Anwendung von Day-Ahead
1 000 /\‘/ und Intraday-Markt auf 6h-Blocke reduziert

. z die Anzahl zum Teil deutlich

600 f-/ T (Referentenentwurf).
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o o o o o o
N N ™~ (o] (V] N

—Energy Brainpool [11/2014]

- Basisszenario EB [05/2015]

— Flex-Szenario EB [05/2015]

- Flex-Szenario - BWE [05/2015]
¢ Anzahl negativer Preisstunden im Intervall 26h ISI| - Hoch
¢ Anzahl negativer Preisstunden im Intervall 26h ISI - Niedrig
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Gebotsstrategien des DV und mogliche Auswirkungen

Erwartung des DV:
»,Kein 6h-Block “

Sichtweise des Direktvermarkters im Day-Ahead-Markt (DA)

Negativer 6h-Block Erwartung des DV:
,6h-Block tritt ein®

Gebotslimit Day-ahead Gebotslimit Day-ahead:
0 € MWh -60 €/ MWh

Verlust, da Zahlung der

Aber Erlosverlust beim Produktion zu DA-Preis, keine
WEA-Betreiber ! Zahlung an WEA-Betreiber

Fazit in Bezug auf DV-Vertrag:
« Vermarktungsrisiken erhohen die DV-Kosten
- Eine zumindest anteilige Ubernahme auch durch WEA-Betreiber ist die Folge

« Vertraglich eindeutige Regelungen sinnvoll

s _®
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§ 24 Studie von enervis

ca. 100 Seiten mit Projektbeispielen, erwerbbar bei enervis

Workshops | Newsletter-Abo | Kontakt

Einfach finden 0\ ie

@enervis‘“

HOME PROFIL

BERATUNGSFELDER REFERENZEN NEWS & MEDIA KARRIERE

Managementberatung flr die Energiewirtschaft
Individuell-Kreativ-Funidiert

Mehr erfahren Sie

www.enervis.de

1. Grundlage der Studie

- Basis §24
 Historische Analyse ID-Markt

2. Ergebnisse der Studie

* Neg. Preise & 6h-Blocke
- Ertragsverluste exempl. Projekte
« Zusatzliche Vermarktungskosten

Einsatz bei Transaktionen
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3. Natiuirliche Effekte auf die Kostenentwicklung -
Veranderung der heutigen Marktwertdifferenzen



Marktwertdifferenzen - heute und morgen?
(siehe www.marktwertatlas.de)

AW Direktvermarktungs- .
kosten Heute: Marktwertatlas
2
(S
i
o
=
L1} m
Vom UNB =
an WEA 2 Mehr- und Mindererlose
% von bis zu +/- 2 €/ MWh
0]

— | « Optimierung der Vermarktung

« Marktwertdifferenzen heute

Vom DV
an WEA

Marktwert
onshore

Zukunftige Entwicklung?

Bundesweites
Windportfolio
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Beispielszenario - Strompreis und Marktwerte
Grundsatzliche Entwicklungen — individuell Abweichungen mdaglich und zu bewerten

Wesentliche Ergebnisse

Grundsatzliche Entwicklungen:
Jeweiliger Neubau |- Spreizung zum Base-Preis nimmt zu

- Erlose konnen oberhalb der
Grundvergutung liegen

- Bestandsanlagen verschlechtern sich
tendenziell ggu. dem bundesweiten
Marktwert

. - Zukunftige Neubauten beeinflussen
Heutiger Bestand den bundesw. Marktwert nach oben

Strompreise & Marktwert Wind

gesamt Onshore

€/MWh

2020 2022 2024 2026 2028 2030

s mogl. Bestands-WEA === mogl. Neubau-WEA
= Marktwert Onshore =—=Basepreis

r_®
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Wirt. Potenziale und Auswirkungen auf Marktakteure

Reine DV * Interesse an Minimierung bei DV
Abwicklungs- - Belohnung / Bestrafung relevanter Daten
kosten « Umgang §24, 6h-Regel — Zusatzkosten
Marktwert- « Projektdifferenzierung (WEA-Typ, Nabenhohe, Standort) relevant
differenzen » Spreizung nach Mehr- oder Mindererlosen

m Heutige Pauschalpreise nicht nachhaltig; nicht dauerhaft einhaltbar

Investor / Betreiber Direktvermarkter

1. Kenntnisse uber Potenziale
2. Zur Erlésoptimierung (Betrieb,

1. Differenzierung gemafB Marktwerten
2. Ruckgang Pauschalpreise

Investition)
3. Zur Bewertung der DV-Vertrage

3. Walzung §24 Vermarktungsrisiken
4. Preisanderung - Ausgleichsenergiepreise

@
24. Windenergietag, Direktvermarktung 11.11.2015 Seite 1 5 Perspektiven zur Kostenentwicklung @ en e PVI S



Neue Bewertungsinstrumente kommen zum Einsatz
(siehe www.enervis.de oder www.marktwertatlas.de)

1. Marktwertatlas 2. Erlosgutachten 3. §24-Studie

Direktvermarktung Projektbewertung
« Anzahl neg.
!‘ I Preise

sl © Ertrags-
verluste

Assetbewertung * Projektbe-
(20 + x Betriebsjahre)

wertung
« Optimierung der * Projektwert / Kaufpreis /
Vermarktung Investition
- Marktwertdifferenzen - Zukunftige
heute und zukunftig Erlosbewertung

s _®
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